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DRAGI MOJI.

Prije nekoliko dana pregledavao sam neke stare fotografije koje cuvam na vanjskom
disku. Gledao sam ih te me je obuzela nostalgija za tim davno proslim vremenima.
lako mi mnoge fotografije nije bilo lako gledati jer je na njima puno dragih ljudi koji vise
nisu s nama, ipak sva ta fotografski zabiljezena dogadanja odaju sliku jednog velikog
optimizma, razigranosti, velikih planova, poleta, entuzijazma... Gledajuci iz danasnje
perspektive, izgleda kao da smo Zivjeli i radili u nekom raju. Nazalost, viSe nista nije

isto i sve se promijenilo. Sajmovi na kojima smo se druzili, zabavljali i dogovarali
razli€ite poslovne ideje jednostavno su skoro potpuno nestali.

Prezentacije i druzenja kojih je bilo
puno, kojima smo se svi veselili i na
koje su ljudi dolazili raspolozZeni i
Zeljni novih informacija, takoder su
s vremenom izgubili svoju vaznost i
izgleda kao da su vecini postali vise
teret nego zadovoljstvo.

Promijenilo se i ponasanje krajnjih
korisnika. Uvijek je bilo onih koji

su i oko najmanjeg problema
pravili veliku buku, a danas se

pak otvoreno prijeti Sirenjem
negativnih informacija i namjernim
narusavanjem ugleda tvrtke putem
drustvenih mreza.

Ipak, vise od svega promijenila se
razina utjecaja politike na nase
poslovanje. Nekada prije radili
sSmo svoj posao svjesni da samo o
naSem radu i nadoj kvaliteti ovisi
kakve ¢emo rezultate ostvarivati.
Zivjeli smo i radili u skladu sa
stihom iz pjesme Riblje ¢orbe -
.Boli me briga za Irak i Iran, oni
ratuju, a ja sam miran”.

A danas, zbog rata u Ukrajini,
odluce izbaciti plin kao energent,
zbog svojih populistickih ciljeva

i interesa nerazumno napuhuju
trziSte uredaja na obnovljive

Vaillant plus izdaje:

Vaillant d.o.o.
Heinzelova 60, HR-10000 Zagreb
tel.: +385/1/6188-670

izvore energije i onda kao Sto svaki
balon pukne ako ga ne prestanes
napuhivati na vrijeme, dode do
kolapsa trzista tih uredaja. Uz sve
to sada se na vlast vratio i Trump
koji se sprema svojim idejama i
potezima uzdrmati cijeli svjetski
poredak i poljuljati svjetsku
ekonomiju. O razli¢itim igrama,
igricama i potezima lokalnih
politickih struktura na trzistima u
nasem okruzenju, koji cesto preko
noci trziSte okrecu u neocekivanim
smjerovima, ne treba ni trositi
rijeci.

Bujanje raznoraznih propisa i
direktiva kojima smo kao ¢lanica
EU podloZzni te birokratiziranje
bas svega i svacega, dovode nas
u situaciju da se sa svime time
moramo baviti puno viSe nego sa
svojim poslovima. Tek tu i tamo
pojavi se neki tihi glas razuma
poput najnovije izjave vjerojatnog
buduceg njemackog kancelara
koji je prije nekoliko dana izjavio
~Naravno da trebamo biti za
ekologiju i za zelenu agendu, ali
tek onda kada se za to steknu
uvjeti. Do tada moramo pod
hitno omoguditi privredi da radi

normalno, bez svih postojecih
opterecenja i ograni¢enja.”

Nadajmo se da ¢e u 2025. godini
ipak dodi do otreznjenja i da ce
se stvari kona¢no poceti razvijati
u pozitivnijem i optimisti¢nijem
smjeru.

Nastavite nas pratiti i u ovom
digitalnom formatu jer ¢éemo
vam vec na sljedecim stranicama
nastojati pribliziti sve $to smo
pripremili ili pripremamo kako
bismo svi zajedno radili Sto lakse i
bili $to uspjesniji. m

Srdacan pozdrav,

Mario Opacak,
direktor Vaillant d.o.o.
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NOVOSTI

Pise: Loredana Milakovic¢

S
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Novo lice u prodaii
stre i Kvarnera -
Dejan Mikulic

Nakon turbulentnog razdoblja, krajem prethodne godine
nas prodajni tim dobio je jedno novo lice - Dejan Mikuli¢
stigao je u Vaillant kao inZenjer u prodaji za Istru i Kvarner,
a uz tehnicko znanje, donio je i opustenu energiju i
prepoznatljiv smisao za humor.

Dejan ce biti zaduZen za podrsku nasim partnerima na
terenu, tehnicko savjetovanje i sve ono Sto dolazi uz
posao prodajnog inZenjera - ali na svoj nacin, uz puno
komunikacije, prakti¢nih rjeSenja i, naravno, pokoju dobru
$alu za razbijanje leda.

S obzirom na njegovu Zelju za u€¢enjem, ekipu spremnu
pomodi i dobru atmosferu u timu, vjerujemo da ¢e se Dejan

brzo uklopiti i postati nezaobilazan dio Vaillantove price.

Dejane, dobro nam doSao! m

Iskusno pojacanie
U internoj prodaiji -
Marija Debelic

Nasa interna prodaja odnedavno je bogatija za novo,

ali itekako iskusno lice - Mariju Debeli¢. Marija nam

se pridruzila s dugogodi$njim iskustvom u prodaji i
administraciji te je ve¢ od prvoga dana pokazala koliko zna
i da je spremna pomoc¢i kolegama i nasim partnerima.

Svojim profesionalnim pristupom, organiziranoscu i
odli¢nim poznavanjem prodajnih procesa, Marija ¢e

biti vaZzan oslonac naSem prodajnom timu, posebno u
svakodnevnoj komunikaciji s kupcima i partnerima. Uz
znanje donosi i vedar duh te zarazan osmijeh, $to je uvijek
dobrodo$ao dodatak u svakodnevnom radu.

Drago nam je $to je postala dio Vaillantovog tima i Zelimo
joj puno uspjeha u novim poslovnim izazovima! ®




Nova snaga u
Vaillant marketing
timu - Dunja Sever
Vitez

S veseljem vam predstavljamo novu kolegicu u timu -
Dunju Sever Vitez. Dunja je pocetkom godine preuzela
ulogu stru¢njaka u marketingu, gdje ce svojim znanjem i
kreativnoscu dodatno unaprijediti komunikaciju i promociju
robne marke Vaillant.

Sa svojim bogatim iskustvom u podrucju marketinga i
snaznom strasc¢u prema inovativnim pristupima, Dunja
donosi svjeZzu energiju i nove ideje koje ¢e zasigurno
obogatiti nase projekte i kampanje. Njezina otvorenost,
proaktivnost i timski duh vec su prepoznati medu
kolegama, a sigurni smo da ¢e i nasi partneri ubrzo imati
priliku upoznati njezin entuzijazam i stru¢nost.

Zelimo joj srda¢nu dobrodoslicu i puno uspjeha u novim
izazovima! ®

Pojacanje u
prodajnom timu -
Ante Penava

Nakon $to smo u odjelu marketinga pozeljeli dobrodoslicu
Dunji, dan kasnije nam se pridruzio i Ante Penava, novi
inZenjer u prodaji u Vaillantu. Mladi i ambiciozni Ante dolazi
s velikim entuzijazmom i Zeljom za u¢enjem, a svojom
energijom i proaktivnim pristupom ve¢ je ostavio odli¢an
prvi dojam.

Njegov glavni fokus bit ¢e podrska nasSim partnerima na
terenu, tehnicko savjetovanje te briga o kvalitetnoj suradnji
izmedu Vaillanta i nasih instalatera i distributera. Vjerujemo
da ¢e Ante brzo postati prepoznatljivo lice u nasoj prodajnoj
mreZi, a njegov timski duh i spremnost na izazove svakako
su veliki plus za naSu ekipu.

Zelimo mu puno srece i veselimo se zajedni¢kim
uspjesima! |




aroTHERM Split plus
— Inovativna dizalica
topline za suvremene
domove

U DOBA KADA SU ZA-
HTJEVI ZA ENERGET-
SKOM UCINKOVITOSTI |
EKOLOSKOM OSVIJESTE-
NOSTI SVE VECI, GRIJA-
NJE | HLADENJE DOMA
POSTAJE VAZAN FAKTOR
U ODRZIVOM NACINU
ZIVOTA.

Dizalica topline Vaillant aroTHERM
Split plus donosi inovativno rjeSenje
koje kombinira visoku ucinkovitost,
ekolosku prihvatljivost i vrhunsku
udobnost.

Dizalica topline aroTHERM Split
plus temelji se na split sustavu,

pri ¢emu su klju¢ne komponente
rashladnog kruga smjestene u
vanjskoj jedinici, dok unutarnja
jedinica sluZi za prijenos topline i
povezivanje s instalacijom potrosne
tople vode i grijanja. Koristi rashladni
medij R32, koji ima znatno smanjen
globalni potencijal zagrijavanja
(GWP) u usporedbi s prethodnim
generacijama, ¢ime dodatno
pridonosi zastiti okolisa.

Velika prednost dizalice topline
aroTHERM Split plus je njezina
energetska ucinkovitost, koja
omogucuje znacajno smanjenje

potrosnje elektricne energije.
Zahvaljuju¢i modernoj inverterskoj
tehnologiji, uredaj kontinuirano
prilagodava svoj rad stvarnim
potrebama kucanstva, ¢ime se
osigurava optimalna potrosnja
energije i smanjenje operativnih
troskova. Sustav postiZe izuzetno
visok koeficijent ucinkovitosti (COP)
do 5,2 pri A7/W35. Korisnici takoder
mogu daljinski upravljati uredajem
putem aplikacije myVAILLANT,
omogucujuci jednostavno pracenje i
optimizaciju potrosnje energije.

Jedan od klju¢nih aspekata koji

ovu dizalicu topline izdvaja od
konkurencije je izuzetno tihi rad.
Vanjska jedinica emitira samo 28
dB(A) na tri metra udaljenosti, sto
je usporedivo s tihim Sapatom.

Ova karakteristika ¢ini je idealnim
rjieSenjem za gradska naselja i gusto
izgradene stambene objekte, gdje je
smanjenje buke klju¢no za ugodno
stanovanje.

Unutarnja jedinica dostupna je u
dvije verzije - hidrauli¢ka stanica

ili uniTOWER verzija s integriranim
spremnikom tople vode od 190 litara,
koja zauzima minimalni prostor

i moZe se lako smijestiti unutar
ugradbenog elementa ili kotlovnice.

Uz sve navedene prednosti,
aroTHERM Split plus predstavlja jedno
od najnaprednijih i najisplativijih
rieSenja na trzistu dizalica topline.
Njegova kombinacija visoke
ucinkovitosti, inteligentne kontrole

i odrZivosti osigurava maksimalnu
udobnost uz minimalne troskove,
¢inedi ga idealnim izborom za svakog
korisnika koji Zeli ulagati u buducnost
svog doma i okolisa. =

@Vaillant
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ecoTEC loniDetect plus

ecoTEC u kombinaciji sa zidnim
spremnikom (montaza pored uredaja)

ecoTEC loniDetect
Na za|edn|cl-‘

d|mn|aku AR

moze potvrditi Z z
topline u segm_e
me potrosne &p
prodaje dizali

izrazena u”rl&f'

pitanju dlzall topline re2|denc.ua|- !
nog karaktera (dizalice topline do
nominalnog uéinka 15 kW). Unato¢
intenzivnom rastu prodaje dizalica Ja na zI Je
topline, plinski kondenzacijski uredaji je uigradm t; pilpte

i dalje su vodeci generator toplinske cijev s dlmovoa2 . i

ﬁcm zah kom il |}
energije u termotehnickim susta- mjeracem prot ka dlmnlh linova) *
vima, posebno u segmentu obnove koji je dostupan u dvije |zv1dbe -z '.'

viSestambenih zgrada. uredaje do 26 kyv i uredaje iznad 26 _
kW toplinskog ucmka (takoder novi .

kataloski broj). l

Pocetkom godine upotpunili smo
gamu ecoTEC loniDetect plus uredaja

Set za preinaku


https://www.vaillant.hr/krajnji-korisnici/proizvodi/nova-generacija-kondenzacijskog-bojlera-serije-plus-72960.html?utm_source=VP_89&utm_medium=magazin&utm_campaign=ecoTech_7

PARTNERI

Pise: Mario Opacak

ZEPOH - 34 godine

partnerstva

SPOMENUTE 34 GODINE
SU VEC OZBILINE GODINE
| ZA JEDNOG COVIEKA,
RESPEKTABILNE GODINE
ZA POSTOJANJE NEKE
TVRTKE, ALI 34 GODINE
USPJESNE SURADNLJE |
PRAVOG PARTNERSTVA TO
JE VEC NESTO STO NIJE
UOBICAJENO TE SE NE
NALAZI LAKO.

PROIZVODI

Pige: Dalibor Crnic¢

Zato, iako godisnjica nije okrugla, ovim
putem Zelimo zahvaliti vlasnicima,
djelatnicima i tvrtki Zepoh na iznimnom
zalaganju i radu na promociji robne
marke Vaillant, na ulozenom naporu u
osvajanju trzisnog udjela te na vec tra-
dicionalno otvorenoj, iskrenoj, obostra-
no korisnoj i uspjesnoj suradnji.

Malo nas je koji smo tu suradnju pratili
od samoga pocetaka, i koji, sjecajuci se
skromnih pocetaka, moZzemo spoznati
veli¢inu i vrijednost dosegnutog. Na
tom dugom putu bilo je nesporazuma i
nesuglasica, ali sve je rijeSeno dobrom
voljom i dobrim namjerama na obje
strane. Lista uspjeha, zajednickih ideja,

Komfor iz snova

NAS| SU SE ZIVOTI UVELIKE
PROMIJENILI JER SU SE,

U USPOREDBI S PROSLIM
GENERACIJAMA KOJE SU
ZNACAJAN DIO SVOGA
VREMENA PROVODILE NA
OTVORENOM, NASE NAVIKE
IZMIJENILE | DANAS VECI DIO
VREMENA OBITAVAMO U
ZATVORENIM PROSTORIMA.

Dodamo li jos i klimatske promjene,
samo se po sebi namece da
prostorije bez kombinacije grijanja

i hladenja tesko mogu zadovoljiti
naSe potrebe i zahtjeve. Samim
time namecu se ventilokonvektori
kao izvrsno rjeSenje i proizvodi za
distribuciju toplinske i/ili rashladne
energije, kako u novogradnji, tako i
prilikom rekonstrukcije postojecih
sustava. Osim Sto se mogu koristiti za
grijanje i hladenje, bitno se prisjetiti
da se mogu koristiti i za ventilaciju,
odnosno odvlaZivanje prostora.
Uzimajuci u obzir razlicite modele i

postignuca te ugodnih i korisnih sasta-
naka i druzenja daleko je duza i veca.
To je i bio klju¢ zajednic¢kog uspjeha,
iako treba naglasiti da Zepoh nema
takvu suradnju samo s nama (iako je s
Vaillantom najduza) vec i s jo$ nekoliko
klju¢nih dobavljaca. To nam pokazuje
da najveci dio zasluge za ovako dugu i
plodonosnu suradnju pripada gospodinu
Tomislavu Pai¢u Majdi¢u i njegovom
timu.

Jos jednom iskreno zahvaljujemo na po-
vjerenju, lojalnosti i svemu 3to je u ovaj
zajednicki odnos i zajednicke rezultate
uloZila tvrtka Zepoh. Veselimo se budu-

¢im zajednickim jubilejima. m
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Zidna izvedba ventilokonvektora

Zidni ventilokonvektori aroVAIR predstavit ¢e se
na trzistu kao treca, poboljSana generacija ove
izvedbe, a odlikuju se sljede¢im znacajkama:

imaju filter za prasinu i filter za formaldehid
koji osigurava svjez i €ist zrak uklanjanjem
prasine ili peludi iz dovedenog zraka; filter za
formaldehid uklanja formaldehid, opéenito
prisutan u zraku u domovima, a koji moze
uzrokovati kozne alergije;

kompatibilni su s tehnologijom Modbus;

imaju funkciju ,silent” koja smanjuje emisiju
buke, smanjujudi brzinu ventilatora na
najmanju mogucu mjeru - idealno za rad nocu
s automatskim vracanjem na uobi¢ajenu
brzinu nakon 8 sati;

imaju funkciju ,,soft wind"” u nacinu hladenja,
omogucavaju rad ventilatora na najnizem
broju okretaja u hladenju, omogudujucéi vecu
udobnost uz ustedu energije;

raspolozivom snagom u hladenju od 2,7 kW,
3,81 kWi 4,47 kW.

mogucnost raznolike integracije u interijer, ventilokonvektori
su proizvodi Cija prodaja kontinuirano raste i svakim su
danom sve traZeniji.

Za 2025. godinu pripremili smo cijeli niz novosti iz asor-
timana Vaillantovih ventilokonvektora aroVAIR pa krenimo
redom...

Parapetni ventilokonvektori aroVAIR standardne izvedbe
ostali su nepromijenjeni te su i dalje dostupni u Cetiri

Parapetna izvedba s integriranom regulacijom

Parapetni ventilokonvektor u ,slim” izvedbi

Parapetni ventilokonvektori aroVAIR

u tzv. ,slim" izvedbi su novost te su namijenjeni
interijerima gdje je bitna mala dubina i atraktivan
dizajn kako bi proizvod bio Sto bolje integriran u
prostor, a odlikuju se sljedec¢im karakteristikama:

atraktivan dizajn te visoka efikasnost u radu;
integrirana regulacija osjetljiva na dodir;
kompatibilnost Modbus za centralne sustave;

funkcija ,silent” ograni¢ava brzinu ventilatora
na vrlo nisku vrijednost, a postavljena
temperatura se automatski mijenja
(preporucuje se za razdoblje spavanja),
smanjujuci potrosnju energije;

raspoloziva snaga u hladenju:
1,76 kW i 2,81 kW
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Kasetni ventilokonvektor

Kasetni ventilokonvektori aroVAIR
druge generacije donose znacajan napredak u
odnosu na prvu sa sljedec¢im karakteristikama:

* moguce je ugraditi zracne kanale na sve Cetiri
strane za vecu fleksibilnost i udobnost;

funkcije ,soft wind" i ,silent” kao i kod zidnih
ventilokonvektora;

Zi¢ana regulacija dostupna kao dodatna oprema

omogucuje upravljanje s vise od jednog uredaja

po jednom regulatoruy;
integrirana kompatibilnost Modbus i

raspoloziva snaga u hladenju:
3,96 kW, 7,5 kW i 10,5 kW.

izvedbe od 1,5 kW, 3,5 kW, 4,3 kW i 7,35 kW u hladenju.

Kod svih novih modela navedeno je da imaju priklju¢ak
Modbus.

Sto je to Modbus?

Modbus je komunikacijski protokol, izvorno zamisljen za
upotrebu s programibilnim logi¢kim kontrolerima (PLC),
no zbog svoje jednostavnosti i lake dostupnosti danas

je to prakticki industrijski standard primjenjiv u raznim
elektroni¢kim uredajima. Protokol Modbus zasnovan je na
serijskoj komunikaciji izmedu ,master” jedinice i jedne ili
viSe ,slave” jedinica spojenih u istu mrezu. Svaka ,slave”
jedinica ima svoju adresu i samo jedinica kojoj je naredba

poslana reagira na naredbu.

To nam omogucava inteligentno upravljanje
ventilokonvektorima tako da moZemo podeSavati

Kanalna izvedba ventilokonvektora

Kanalni ventilokonvektori aroVAIR
druge generacije donose nekoliko novosti:

e manju Sirinu i dubinu za lakSu integraciju u
odnosu na prethodnu generaciju;

 integriranu kompatibilnost Modbus;

» raspolozivu snagu u hladenju: 2,45 kW, 4,25
kW, 5,85 kW, 9,05 kW i 10,08 kW.

odredene parametre poput zadane temperature, nacina
rada, broja okretaja ventilatora, a neke parametre
mozemo samo ocitavati.

lako se navedeni protokol uglavnom koristi u poslovnim
objektima, sve je vise obiteljskih kuca ili stanova gdje se
traZze ovakve mogucnosti kako bi ventilokonvektori bili
dio pametnog centralnog sustava upravljanja.

S novim generacijama predstavljeni ¢e biti i novi
termostati, odnosno daljinski upravljaci koji ¢e biti dio
isporuke ili ¢e se nabavljati kao dodatni pribor ovisno o
modelu ventilokonvektora.

Vecina novih modela bit ¢e dostupna u drugom kvartalu
godine, a manji dio u tre¢em.

S novim modelima osigurali smo inteligentno upravljanje
ventilokonvektorima, visoku razinu fleksibilnosti prilikom
ugradnje i vrhunski dizajn uz maksimalan komfor. m

" KLIKNI ZA VISE @h}



https://www.vaillant.hr/krajnji-korisnici/proizvodi/ventilokonvektori-arovair-39872.html?utm_source=VP_89&utm_medium=magazin&utm_campaign=aroVAIR_8-10

uniSTOR plus VIH RW 200/

2 Bi250/2 B nova generacije
spremnika PTV u kombmaci]i S
dizalicama topline ‘

PRIPREMA TOPLE VODE U
KOMBINACHI S DIZALICAMA
TOPLINE PODRAZUMIJEVA
SPREMNIKE TOPLE VODE S
POVECANOM POVRSINOM
IZMJENJIVACA TOPLINE ZBOG
NIZE TEMPERATURE POLAZNOG
VODA TE POSTIZANJA BOLJE
UCINKOVITOSTI.

Ukoliko govorimo o spremnicima
zapremine do 300 litara, postojeca
serija spremnika VIH RW 200 bit

¢e zamijenjena novom serijom (/2).
Osim toga, ovaj ¢e model spremnika,
po pitanju zapremnine, od sada biti

dostupan u dvije izvedbe.

RijeC je o okruglim spremnicima
potrosne tople vode sa spiralnim
uronjenim izmjenjivacem koje je
moguce kombinirati s dizalicama
topline do 12 kW. Spremnici su
napravljeni od celika, emajlirani s
vodene strane, dodatno posjeduju
magnezijsku anodu kao zastitu od
korozije te slavinu za praznjenje.
Zahvaljujuci kvalitetnoj toplinskoj
izolaciji (polietilenska pjena s
aluminijskom oplatom) spremnici
posjeduju razred energetske
ucinkovitosti B, u energetskom

rasponu A+ do F. Dodatni argument,

kad je rijec o kvaliteti, svakako je
mjesto proizvodnje spremnika, a to

~ g e

@vailtant

je proizvodni pogon u Bergheimu
(Njemacka).

uniSTOR plus VIH RW 200/2 B:
zapremina 185 litara, svi hidraulicki
priklju¢ci dostupni su s gornje strane.

uniSTOR plus VIH RW 250/2 B:
zapremina 246 litara, hidraulicki
prikljucci su s gornje strane, osim
prikljucka za izmjenjivac topline koji
je sa straZnje strane. Spremnik ima i
otvor za uronjeni elektro grija¢. m

N


https://www.vaillant.hr/krajnji-korisnici/proizvodi/unistor-plus-vih-rw-99520.html?utm_source=VP_89&utm_medium=magazin&utm_campaign=uniSTOR+plus

Druga africka

Nakon $to smo prije nekoliko
godina bili na Zanzibaru, ovoga
smo puta od 4. do 15. veljace

2025. godine boravili u Keniji.

Na sada vec¢ dugactkom
nizu VEP putovanja
oko svijeta, nasa VEP
karavana ove je godine
po drugi puta otisla u
Afriku,

Avionska veza preko Dubaija i
viSesatno cekanje na sljedeci

let omogucili su nam i no¢no
razgledavanje Dubaija. lako nije

bio unaprijed planiran, ovaj spontani
nocni obilazak tog fascinantnog
grada ostavio je doista velike utiske

te je bio odli¢na predigra za ono
$to nas je ¢ekalo u nastavku.

Odmah po dolasku u Mombasu
(drugi najvedi grad u Keniji) te
nakon $to smo autobusom krenuli
ka nasoj konacnoj destinaciji,
shvatili smo da nas ¢eka puno
toga na Sto nismo navikli niti smo
imali prilike vidjeti ikada prije. Prvo
iznenadenje bio je autobus kojim
smo se vozili, a koji nije imao




avantur

prostor za prtljagu nego su svi nasi
koferi natovareni na krov autobusa
te je pravo ¢udo da putem niti
jedan nismo izgubili. Svaki pogled
iz autobusa svjedocio je o velikom
siromastvu ove zemlje i njenih
stanovnika.

Nasa destinacija bila je Diani Beach
- turisticko odrediste poznato

po najduzoj, 17 kilometara dugoj,
pjeScanoj plazi u Africi. Smjestili

smo se u hotelskom kompleksu
pod nazivom Jacaranda Indian

Ocean Beach Resort koji je donio

daSak luksuza za kenijske pojmove.

Odmah smo se opustili i poceli
uZivati. Smjestaj, hrana, zabavni
program, pjesc¢ana plaza, ¢isto
zelenkasto-plavo more, dobar
bazen, biljar, stolni tenis, odbojka
na pijesku, barovi, sunce i toplo
vrijeme bili su idealno okruzZenje u

kojem se ova vesela ekipa potpuno
opustila. MoZemo slobodno reci

da su vrhunsko druZenje i zabava
trajali non-stop. Ako bi trebalo

naci bar jednu zamjerku onda bi to
vjerojatno bila ¢injenica da pivo nije
gotovo nikada bilo dovoljno hladno,
ali i to samo zato Sto je ova vesela
ekipa pila brze nego $to su frizideri
mogli ohladiti.
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U masajskom selu

/

lako smo imali sasvim dovoljno vremena za
odmaranje i razli¢ite slobodne aktivnosti,

ipak smo svaki dan imali i dio organiziranog
programa i izleta. Uputili smo se tako na
plovidbu lokalnim jedrenjakom, voZnju biciklom
kroz okolna sela, posjet jednom od obliznjih
otoka, odlazak u selo u kojem Zivi narod Masai,
ronjenje na koraljnom grebenu, hranjenje Zirafa
i puno druZenja s lokalnim stanovnistvom

koje je unatoc velikoj neimastini izuzetno
druZeljubivo i gostoljubivo. Koliko je bila dobra
zabava vjerojatno najbolje svjedodi detalj o
tome da je vecernji zabavni program koji su
izvodili lokalni animatori i akrobati na neko
vrijeme prekinut jer je naSa vesela ekipa
,ukrala show” te su izvodaci na kratko prestali
sa svojim programom, uzeli mobitele i snimali

nas.



-y

Netko na biciklu, a netko na...
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Ipak, najveci doZivljaj i ono to nitko od nas nece Nocniizlazak u Qegyil

zaboraviti jest odlazak na dvodnevni safari u Nacionalni
park Tsavo. Voznja dZipovima kroz nevjerojatne predjele
s puno slobodnih divljih Zivotinja ipak se moze doZivjeti
samo na takvome mijestu. Vidjeli smo lavove, slonove,
Zirafe, zebre, hijene, leoparde, bivole, vodenkonje, zebre,
antilope ijo$ mnoge Zivotinje.

A kada se na sve to dogodi da pukne guma i onda
morate izaci iz dZipa (3to je inaCe strogo zabranjeno zbog
opasnosti od divljih Zivotinja) i provedete Citav sat na
otvorenom prostoru gledajuci oko sebe kada i iz kojeg
grma ce iskociti neka od divljih Zivotinja...

Nasih vjernih 60 partnera zasigurno ¢e dugo prepricavati
ove doZivljaje te ¢e doZivotno pamtiti ovu nasu drugu
africku avanturu. m




NOVOSTI

Pige: Marko Brajkovic¢

& Vaillanl

Na kavi
s Filipom i Antom

Nas menadzer prodaje, Marko Brajkovi¢, u maniri Decki, prije svega
) oL ) . . ) dobrodosli u tim! Zelim
pravog istrazivackog novinara, uz sluzbeno-nesluzbeni vam odmah reéi da vam
O&A pozelio je dobrodoslicu novom pojacanju u odjelu Eetée biti '?kOr alitdefif;itivn° ce

. - .. . , ol s . iti zanimljivo. Stoga krenimo
prodaje - Filipu Matesi i Anti Penavi. Decki su nam otkrili odlugno. Podijelite s nama svoje

Sto najvise cijene u poslu, svoje vrline i mane, alii jos tri vrline i tri mane.
pOﬂEkU crticu iz privatnog Zivota. F: Pocinjem uvijek s loSijim vijestima



ako znam da slijede bolje pa

evo nekih mana. Tvrdoglav sam,
posebno ako mi je nesto vazno.
Volim puno rijeci pa ne oc¢ekujte
sa mnom kratke razgovore. Cesto
ne volim riskirati makar intuicija
kaze drukcije. Za vrline bih rekao
da volim pomoci kolegama i
partnerima, puno radim i uvijek
sam tocan u pogledu vremena
(svojeq i tudeq).

A: SluSam Filipa, stariji je pa cu
krenuti i ja s manama - znam
ponekad cjepidlaciti, mozda
nisam uvijek za urednost ako
znam gdje mi je Sto, a jo$ uvijek
sam mlad ako se to moze
smatrati manom. Ono liep3e,

a i nadam se vise prisutno;

marljiv sam, temeljit u rjeSavanju

zadataka i volim timski rad.

U redu, krenimo na
lakSe teme. Koja vam
je najdraza aktivnost

osim prodaje Vaillantovih
bojlera i dizalica topline?

F: Volim provoditi vrijeme
sa svojom obitelji i to
posebno u prirodi.
MoZda se ovo
mladim snagama
¢ini kao kamilica,

ali vrijeme ce

ih nauciti. E da,
volim prckati po
raznim uredajima pa

ponekad i nau¢im nesto zgodno.

A: Za mene je to definitivno
sport. Nogomet s ekipom
zapravo me podosta podsjeca
na neke situacije u poslu. Imati
dobar tim, raznovrsne igrace

i dobrog trenera omogucava
pobjedu protiv bilo kojeg
protivnika.

Obzirom da smo sada
konacno u timu svi
strojari, koji vam

je predmet bio najtezi na
fakultetu?

F: U postolara su Suplje cipele,
reklo bi se, ali definitivno terma
(termodinamika op.a.). To sam
zapravo i najviSe i ucio. Danas
mi je drago da se za takve stvari
grijao stolac.

A: Uh! Matematika 3 i Fluidi 2 -
samo Cu reci - uzas. Zapravo me
veseli $to u naSem poslu konac¢no
imam priliku sve te brojke i
formule doZivjeti u kotlovnici.
Nisam za vrijeme studija uvidao
koliko je teSko prenijeti teorijsko
znanje u jedan funkcionalan
sustav. Zato iznimno cijenim nase
instalatere i servisere te koristim
svaku priliku da u¢im od njih.

U redu, nadamo se

da éemo ovo pitanje

testirati i na ponekom
Vaillantovom slavlju. MoZda
¢ak dobijemo i pjevacki
nastup! Kakvu glazbu volite?

F: Opet ¢u zvucati kao popularni
Broj 1iz Alan Forda, ali ovo $to
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mladi danas slusaju... Salim se, vise volim starije
hitove i nisam ba$ nesto izbirljivog uha.

A: Volim energiju i Zestinu u glazbi pa je rock za
mene broj jedan. MoZe i zabavno pa domace dok god
se ljudi vesele.

Radit cete s otprilike tisucu nasih

dragih partnera. Kakve sugovornike vise

volite? Pokerase, one koji ¢e vas pustiti
da odradite pricu i slusati ili one koji ¢e vam bas
sve detaljno objasniti pa i ponoviti tri puta ako
treba.

F: Obzirom da volim puno govoriti, volim i puno
slusati. Drago mi je kad mogu ¢uti i razumjeti
partnerove potrebe i Zelje. Naravno, izazov ce biti
vrijeme. Uz dobru pricu sati lete...

A: LakSe je s onima koji puno kaZu, ali ako mogu
birati, volim konkretne, jezgrovite razgovore.

Mislim da je to u nasem poslu bitno. Cesto su

Zelje nekompatibilne s tehnickim ili nekim drugim
zahtjevima pa stvari trebaju biti jednostavne i jasne.

Svjedoci smo velikih politickih
Q previranja i neizvjesnosti koja posebno
zahvaca energetiku pa je moje pitanje -
plin ili struja?

F i A: Oboje, slazemo se da postoji primjena za jedno
i drugo. Naravno, vjerujemo u energetsku tranziciju i
bolju klimu u svakom smislu uz na$ Vaillant! | bojler i
dizalica imaju svoje prednosti i mane.

F: Mislim da je energetika jednako vezana uz politiku
i znanost. Naravno, socijalni aspekt donosi trecu
dimenziju i kao takva je vrlo kompleksna. Mi u
Vaillantu zaista vjerujemo u zdravu i odrzivu klimu,
posebno u kucanstvima koja su i najbrojniji korisnici
energije za grijanje i hladenje.

Vratimo se malo na nase partnere.
Online sastanak ili uzivo?

F: UZivo - pricljiv sam, kako sam vec naveo, a i volim
osjetiti ljude i situacije. Zbog toga volim ovaj posao.

A: SlaZzem se s Ficom - uzivo. Lak3e je, ljep3e i
efikasnije izac¢i van iz ureda i maknuti se od ekrana.
Kako sam i ranije rekao, iznimno cijenim nase
instalatere i servisere te se iskreno nadam lijepim i
dugim partnerstvima.

Je li vam bitnija cijena ili tehnicka
besprijekornost?

F: Mislim da treba naci balans. Nije uvijek lako
odrediti prioritet, ali naravno u Vaillantu smo
posveceni trajnosti i efikasnosti sustava. Ipak,
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smatram da na$ portfolio nudi povoljna rjesenja te da
nije uvijek vise i bolje. Uzmimo za primjer Eloblock,
uz ulaganje u fotonapon necija vikendica moze se,
primjerice, komforno grijati za malu investiciju.

A: Tehnicka besprijekornost, radije ¢u platiti vise i biti
miran godinama. Cijenim kvalitetu i dobru strojarsku
praksu. Mislim da pojam cijene u nasoj struci nije
jednostavan kako ga se precesto percipira. Pouzdanost
i energetska efikasnost uvelike odreduju potrosnju kroz
duZe razdoblje.

U vasem radu vam Zelim puno velikih
uspjeha te sam siguran da cete neke
projekte sanjati i pamtiti dugo. Koji projekt

vam je dosad ostao u najljepSem sjecanju, odnosno
na Sto ste dosad najponosniji?

F: Dolazak u Vaillant (smijeh)! A sada ozbiljno. Nadam
se da nije zadnji, ali ba$ sam danas dosao sa sastanka
na kojem sam prezentirao i uspje$no dogovorio kupnju
Vaillantovog sustava s dizalicom topline za jednu
novoizgradenu zgradu. Posao mi tu, naravno, ne
zavrsava, veselim se pozdraviti nove stanare i znati da
se griju i hlade Vaillantovim uredajima.

A: S obzirom da dolazim iz nekog drugog tima samo
¢u reci da se nadam skorim uspjesima, sportski receno,
u novom zelenom dresu. Zasad mi se ¢ini da ce biti
izuzetno zanimljivo.

Kratko ste s nama, ali vjerujem da ste imali

prilike osjetiti duh naseg tima u Zagrebu.
Kad biste morali izdvojiti nekog, kome biste
posebno zahvalili?

F: Zaista ne mogu izdvojiti jednu osobu jer mi je cijeli
tim podrska, a nadam se ija njima. No posebnu zahvalu
upucujem svom bivsem timu Tehnike na nesebi¢nom
dijelienju znanja i iskustva.

A: Ja zahvaljujem svom novom timu Prodaje. Doista su
me lijepo docekali i odmah pokazali Zelju za suradnjom i
podrskom.

Evo decki, doSli smo do kraja. Inace, slijedi
kliSej pitanje - gdje se vidite za 10 godina,
ali ja ¢u vas pitati gdje vidite Vaillant za 10

@

godina?

F: Definitivno kao lidera u opremi za grijanje i hladenje.
Kako smo nedavno proslavili 150 godina rekao bih da je
ta tradicija inovacije, ali i otpornosti i kvalitete, garancija
za uspjeh u buduénosti.

A: Trebamo ostati lideri na europskom trzistu. Ako je
suditi prema nasem malom timu, imamo sve potrebno
za to. Tesko je reci kako ce svijet izgledati Cak i za pet
godina, ali prave vrijednosti, trud i fair play definitivno
su odgovor na sve izazove. B
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Pige: Radmila Jovevska

Makedonija

MAKEDONIJA

®vaillant - a

WA YPEAW  EAENTRIMM BOMIERM  CRENTRWREMA FRATM @

uvela webshop

SJEVERNA MAKEDONIJA PRVA
JE ZEMLJA U REGHI KOJA

JE POKRENULA VAILLANT
WEBSHOP, INTERNETSKU
PLATFORMU OSMISLJENU
KAKO BI SE POJEDNOSTAVIO
PROCES KUPOVINE RJESENJA
ZA GRIJANJE, HLADENLJE |
ODRZIVU ENERGIU.

Pokretanjem Vaillant webshopa tvrtka
Vaillant Sjeverna Makedonija potvrduje
svoju predanost zadovoljstvu kupaca,
nudec¢i moderan i pristupacan nacin
kupnje visokokvalitetnih rjeSenja za
grijanje, hladenje, PTV i ventilaciju. m

Klju¢ne znacajke Vaillant Web Shopa:

sadrzi opseznu ponudu proizvoda, ukljucujudi klimatizaciju, rjesenja
za pripremu tople vode i ventilaciju, a sve je dostupno za online
kupnju naSim partnerima;

ima jednostavno korisni¢ko sucelje: imajuci na umu prakti¢nost
za krajnjeg korisnika web trgovina ima intuitivno sucelje koji
pojednostavljuje odabir proizvoda i kupnju;

Ima korisni¢ku podrsku: namjenska korisnicka podrska dostupna je
za pomoc s bilo kakvim pitanjima ili problemima u procesu online
kupovine.



https://www.vaillantshop.mk/

Konferencija
Gfera 2025.

Dana 25. 1 26. veljace, 2025. godine odrzana je konferencija
,Sfera 2025. - Klimatizacija, grijanje i hladenje", u Hotelu ,Hills"
u Sarajevu. Organizator dogadaja je, kao i do sada, mostarska
tvrtka Sfera d.o.o. i regionalni stru¢ni ¢asopis za gradevinarstvo

i arhitekturu m-Kvadrat.

Konferenciju je sve¢ano otvorio
gospodin Almin Malisevi¢, direktor
Sektora za industriju i usluge Privredne
komore FBiH, koji je pozdravio sve
prisutne i poZelio dobrodoslicu.

Teme uvodnih i komercijalnih predavanja
bile su raznovrsne. Govorilo se o
znanstveno-tehnoloskim dostignu¢ima

i profesionalnim opredjeljenjima u
kontekstu proizvodnje, primjene i
oblikovanja sustava za klimatizaciju,
ventilaciju i grijanje.

Aktualne teme na konferenciji su
takoder bile energetski efikasna rjesenja
za KGH sustave, obnovljivi izvori energije
te zakonska regulativa s podrucja

KGH. Za vrijeme pauze sudionici su

se imali priliku upoznati s novostima

i tehnologijama, i to kroz neposrednu
komunikaciju s predstavnicima

tvrtki sponzora, partnera i izlagaca
konferencije.

Vaillant je i ove godine na konferenciji
sudjelovao kao partner, a na izlozbenom
Standu prezentirane su novosti iz
proizvodnog programa poput novog
modela toplinske pumpe aroTHERM
Split plus te klima uredaja climaVAIR
pro. Vaillantov $tand je, kao i svake
godine, bio izuzetno posjecen. Posebno

zanimljiv bio je uredaj za fotografiranje
Ipad Photo Booth koji je izazvao veliki
interes posjetitelja. Svi su se trudili $to
bolje pozirati kako bi napravili odli¢nu
fotografiju s Vaillantovim zecom.
Fotografiju su mogli preuzeti putem
AirDrop-a ili QR koda.

Cilj organizatora prilikom odrZavanja
ovog dogadaja bio je na jednome
mjestu spojiti struku i znanost, pruziti
priliku za razmjenu iskustava i znanja,
kao i interaktivnim dijalogom prosiriti
mogucnosti suradnje te uspostaviti nove
trendove na trzistu. m

B Vaillant
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PROIZVODI

Pige: Viktor Vusak

Inteligentno i ucinkovito

Stva
- Nova C

U LIPNJU PROSLE GODINE
NAPRAVILI SMO OSVRT NA
TEHNOLOSKI RAZVOJ KLIMA
UREDAJA, POVEZANOST

S TVRTKOM VAILLANT

| VAZNOST KOJU OVA
KATEGORIJA PROIZVODA
ZADRZAVA SVE DO DANAS
PO PITANJU UCINKOVITOSTI |
JEDNOSTAVNOSTI,

anje klim
imaVAIR

Zanimljivo je spomenuti 1902.
godinu kada je pusten u pogon prvi
komercijalni klima uredaj (odrzavanje
vlage u papirnici Sackett & Wilhelms,
Brooklyn, NY), te ugradnju prvog
rezidencijalnog klima uredaja u
velebnu vilu Charlesa Gatesa u
Minneapolisu 1914. godine.

NaZalost, gospodin Gates zbog
iznenadne smrti nije nikada osobno
uklju¢io uredaj, a zabiljeZeno je da

su mjesecni troskovi hladenja (nakon
njegove smrti) iznosili tadasnjih 1500

Vrhunska udobnost, u svakom trenu

dolara. Za povrsinu vile od 3.530 m2
na prvu se to i ne ¢ini puno osim ako
u obzir uzmete inflaciju (preracunato
u danasnju vrijednost to bi iznosilo
47.650 dolara mjese¢no). Odjednom
ta brojka postaje abnormalno visoka,
ali to je samo ,zabavna" Cinjenica
kako se vremena mijenjaju.

Razvojem tehnologije, povecanjem
uc¢inkovitosti i uvodenjem umjetne
inteligencije, troskovi hladenja
prostora jednake veli¢ine modernim
klima uredajem (uzevsi u obzir


https://www.vaillant.hr/krajnji-korisnici/proizvodi/grupa-proizvoda/klima-ure-aji/?utm_source=VP_89&utm_medium=magazin&utm_campaign=climaVAIR_24-25

®Vaillant

Moderna i elegantna unutarnja jedinica

jednake uvjete prostora i negativan efekt globalnog
zatopljenja) iznosili bi vjerojatno oko 600 eura mjesecno
(cijene struje u RH) uz dodatnu rezervu u izracunu. Naravno
da je ovo daleko pojednostavljen izra¢un dojma radi, ali u
odnosu na gore spomenute ¢injenice, ¢ak da pogrijesimo i
za pedesetak eura to ne mijenja poantu. Vrijednost novca
pala je 31 puta u odnosu na 1914. godinu, a ucinkovitost
danasnjih uredaja vise je nego dvostruko veca, ¢ak i u
najzahtjevnijim uvjetima.

Gdje je tu Vaillant? Ponovo pri samom vrhu s novim mono
split klima uredajima climaVAIR plus VAIP (P - ,performance
range”) Cija prodaja bi trebala krenuti sredinom drugog
kvartala.

Etablirana kvaliteta, odlu¢an ali moderan dizajn, jednostavna
instalacija i znacajke koje su u korak s ostalim vrhunskim
proizvodac¢ima i moZete biti sigurni da ste odabrali
pouzdanog partnera.

Oznake novih modela ErP u samom su vrhu s do A+++ U
hladenju i A++ u grijanju (raspon od A+++ do D), a od ostalih
znacajki posebno izdvajamo:

o tvornicki ugraden WiFi modul (zidne jedinice),

dodatnu ustedu energije koristenjem umjetne inteli-
gencije (smanjenje troSkova do 10% godisnje),
e inteligentan nadzor i regulaciju vlage u prostoru

(oCuvanje zdravlja),

izvrsnu kvalitetu zraka uz dvostruku sterilizaciju
(hladna plazma i ultraljubic¢asto zracenje (UVC),

tisi rad unutarnje jedinice u odnosu na prethodnu
seriju climaVAIR eclusive (moguca redukcija do 19
dB(A),

@ smanjenje buke vanjske jedinice u noénom radu do
gotovo necujnih 40 dB(A)

o ekolosko rashladno sredstvo R32.
Uz besplatnu aplikaciju Ewpe Smart App moguce je

daljinskim putem upravljati pojedinim klima uredajem unutar
dostupne beZi¢ne mreze (2,4 GHz).

EVaillant

Lagana i tiha vanjska jedinica

Jednostavno i elegantno upravljanje

Dimenzije unutarnjih i vanjskih jedinica vrlo su slicne svojim
prethodnicima i ostalim modelima u gami proizvoda pa
¢ak i ranije predvideni montazni radovi gotovo sigurno
odgovaraju novim modelima, uz sitne preinake.

Raspon Mono split dolazi u ¢etiri modela -
kombinacija jedne vanjske (WNO) i jedne unutarnje
jedinice (WNI):

2,5 kW (VAIP 1-025 WNO + VAIP 1-025 WNI)

3,5 kW (VAIP 1-035 WNO + VAIP 1-035 WNI)

5,0 kW (VAIP 1-050 WNO + VAIP 1-050 WNI)
7,0 kW (VAIP 1-065 WNO + VAIP 1-065 WNI)

Jamstvo na kompletan proizvod je pet godina prema Opéim
uvjetima jamstva koji su sastavni dio isporuke.

UZivajte! m
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®Vaillant Aktivnost koja traje

SERVIS SISTEM

KADA NESTO TRAJE 25 GODINA ONDA UISTINU
MISLIMO - PA KAKO LI NAM JE TO USPJELO?! BEZ
OBZIRA JE LI RIJEC O BRAKU, PRIJATELJSTVU ILI PAK
RADNOM STAZU U NEKOJ TVRTKI...

Prije 25 godina jedna mala skupina servisera (6 tvrtki), odlucila

je dati prijedlog tvrtki Vaillant da se organizira deZurni servis

u gradu Zagrebu za vrijeme boZi¢nih i novogodisnjih praznika.
Kako je njihov prijedlog dosao pred sam BoZic te je preostalo
malo vremena za realizaciju, a nama se u Vaillantu doista
svidio, vrlo brzo smo dosli u vremenski tjesnac s pokretanjem
te aktivnosti.

Tada smo koristili telefonsku sekretaricu i kasetofon te

smo snimili poruku, no sve je trebalo povezati s tadasnjom
telefonskom centralom. Vrlo se dobro sjecamo da je cijeli
proces trajao do kasnih poslijepodnevnih sati na sam Badnjak
no uspjeli smo rijesiti tehnicke detalje i pokrenuti prvo
dezurstvo ovlastenih Vaillantovih servisera u gradu Zagrebu!
Osnovna ideja bila nam je da krajnjim korisnicima pruzimo
komfor grijanja u neradne dane i dane blagdana zaklju¢no sa

vec 25 godina..

6. sije¢nja. Vec iduce godine pridruZilo nam se jo$ 10 servisa
pa smo deZurstvo produljili od 1. prosinca do 15. sijecnja te
smo nasu aktivnost oglasili i na Radio Sliemenu. Kolege na
radio postaji nekoliko puta su ponavljale imena deZurnih
servisa i njihove telefonske brojeve u obliku snimljenog spota, a
na to su se nadovezivali upiti slusatelja, odnosno nasih krajnjih
korisnika.

@ \aillant
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Kratka zahvala serviserima za 25 godina deZurstva
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U trecoj godini deZurstva pridruZilo
nam se jo$ 10 servisa pa je i razdoblje
dezurstva pomaknuto na 1. studeni, $to
je i danasnji datum pocetka dezurstva
(zavrsava s 1. oZujka).

Od pocetka je deZurstvo ovlastenih
servisera krasila medusobna suradnja
kao i stalni kontakt s tehnickim
osobljem u Vaillantu. No najvaznije je
bilo da se nakon uspjesno provedene
aktivnosti svi zajedno proveselimo

i razmijenimo iskustva kako bismo
iduce godine bili jos bolji i efikasniji u
obavljanju ove, prije svega, humane
aktivnosti. Mnogi ce se sjetiti kuglanja
kod gospodina Dragasa, odlazaka na
hokejaske utakmice KHL Medvescaka,
odlaska na nogometnu utakmicu
Hrvatska-Grcka i jos mnogo zabavnih
doZivljaja koji ¢e nam uvijek ostati u
izuzetnom sjecanju.

| tako vec 25 godina... Svim kolegama
serviserima zelimo ZAHVALI

T1 na sudjelovanju u ovoj akciji,

jer ona pokazuje usku povezanost
tvrtke Vaillant Hrvatska s jednim od
svojih ,najjacih oruzja” - ovlastenim
serviserima. ®
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" Dobrodogli

ZEPOH, NAS DUGOGODISNJI
PARTNER UVOZNIK |
DISTRIBUTER VAILLANT
OPREME ZA GRIJANJE,
KLIMATIZACIJU, VENTILACIJU
TE POPRATNE OPREME ZA
PLIN | VODOVOD, ODUVIJEK
JE BIO NA CELU INOVACIJA.
SADA, SVOJOM NOVOM B2B
WEBSHOP PLATFORMOM,
PODIZU LJESTVICU JOS VISE.

Novi Zepoh B2B webshop za partnere
odgovor je na neprestane izazove modernog
poslovanja kao Sto su brzina, ucinkovitost

i prilagodba individualnim potrebama.
Platforma omogucava partnerima da na

brz, jednostavan i efikasan nacin pristupe
Zepohovom $irokom asortimanu proizvoda,
omogucavajuci narudzbu proizvoda bilo kada
i bilo gdje.

Proces prijave na Zepoh B2B webshop vrlo
je jednostavan - brzom registracijom na web
stranici tvrtke Zepoh uz upisivanje osnovnih
podataka o vasoj tvrtki dobivate pristup

ponudi koja trenutacno sadrzi vise od 10.000

artikala.

U Novi
ZEPOH B2B webshop

ZEPOH

e

Na samom B2B webshopu, cije je postavljanje trajalo svega 8 mjeseci, osim
cijena, uvjeta i dostupnosti proizvoda nalaze se i katalozi, tehnicki listovi,
certifikati i ostali bitni dokumenti vezani uz proizvode. Dostupnost cijena i uvjeta
azurira se svakih nekoliko minuta kako bi registrirani korisnici u svakom trenu
imali to¢nu informaciju o stanju proizvoda i prodajnim uvjetima.

Vizija tvrtke Zepoh je kontinuirano 3irenje i pobolj$anje svog poslovanja, kako

bi razina pruzanja usluga njihovim partnerima bila $to bolja. Pored novog
webshopa Zepoh je, naravno, i dalje dostupan ,uZivo" u svom sjedidtu u Zagrebu
kao i u distribucijskim centrima u Osijeku, Zadru, Splitu i Rijeci. Stovise, u bliskoj
budu¢nosti, Zepoh planira otvaranje dodatnih regionalnih distributivnih centara
kako bi distribucija robe do krajnjeg korisnika bila jo3 brZa i povoljnija. ®
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https://www.zepoh.hr/b2b-webshop-zahtjev-za-registraciju/

